| . |
LA ULTIMA

SERRERIA

MEMORIA
Maderas Susaeta La dltima serreria de
75 afos de historia Miranda de Ebro



MEMORIA DE
MADERAS SUAETA

Introducciéon

Evoluciéon y anécdotas de
la Ultima serreria de Miranda

Libro Maderas Susaeta




INTRODUCCION

Maderas Susaeta es una empresa familiar, creada en 1941 por Crescencio Susaeta, le
sucedid Antonio Susaeta y en la actualidad nos encontramos en la tercera generacion, con-
formada por Arturo Susaeta, gerente desde 1996.

El equipo profesional de Maderas Susaeta, los compone ademas de Arturo, un responsable
de calidad, una directora administrativa, 3 aserraderos y un montador.

Estamos especializados en el suministro de madera estructural a profesionales, almacenes
y particulares y contamos con la variedad y la calidad que usted siempre ha buscado.
Disponemos de una amplia gama de productos, asi como diversos servicios complemen-
tarios, serreria mecanica especial para serrar troncos de hasta 12 m de largo, almacén de
maderas, maderas laminadas y complementos, mecanizado, corte y cepillado de la madera
siempre con el Unico fin de satisfacer todas las exigencias de nuestros clientes.

Estamos situados en la zona estratégica de Miranda de Ebro en Burgos, distribuimos
nuestros productos a un amplio rango de clientes de la zona porque somos el Unico aser-
radero en 50 Km a la redonda.



EVOLUCION
Y ANECDOTAS

Segun datos de la revista n° 1 “Miranda Industrial” de

Septiembre de 1956, de las 136 industrias existentes en la
ciudad, 49 eran del sector de la madera, més del 36 % del
sector industrial, entonces la madera era fundamental y no
tenia tantos sustitutivos como tiene ahora, lo que obliga a

reinventarse continuamente y seguir innovando.
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COMPETENCIA
Maderas Susaeta es la
ultima serreria de la ciudad
y ha sobrevivido a otras seis
competidoras que se que-
daron en el camino durante
estos afos:

OCANA

HERMANOS GARCIA

MUNOZ BERNAL

DOMINGO MERINO

MURO

HNOS. PEREZ GONZALO

i
FUNDACION

Don Crescencio Susaeta,

abuelo del actual gerente

cre6 la empresa Maderas

Susaeta en 1941. Su expe-
riencia en la construccion le
permitié descubrir un nicho
de mercado en el sector de
la madera y se instalo en la

calle Colon.

AUGE

En sus mejores afos,
Susaeta conté con una
quincena de trabajadores. A
esta plantilla fija habia que
afadir a empleados de otras
empresas que realizaban
horas extra con el fin de
complementar su sala-

rio o darse algun capricho,
todavia se recuerda un tra-
bajador que emple6 cuatro
meses de horas para poder

comprarse un reloj.

POSGUERRA

Durante los afios de la
posguerra, la falta de co-
rriente eléctrica durante

el dia obligé a la empresa
a trabajar por la noche. El
fundador, que vivia justo
encima del taller, aprendi6
a conciliar el suefio con el
ruido de la fabrica y sélo
despertaba cuando se hacia
el silencio, conocedor de

que algo no funcionaba.



CERCANIA
AL TREN

La cercania de las primeras insta-
laciones a la estacion de ferrocarril
permitié a la familia Susaeta alquilar
parcelas a los tratantes de ganado
que acudian a la Feria del 1 de
marzo, ya que debian esperar varios
dias para poder transportar por tren
todas las reses.
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LAS TRAVIESAS
DEL METRO DE
MADRID

En los tiempos de restricciones a la importacion de madera, esta empresa
suministré material para numerosos puntos de Espafa, asi por ejemplo, las
traviesas del metro de Madrid tienen muestras de su trabajo y el importante
sector del mueble de la Comunidad Valenciana también adquirié grandes
remesas de su materia. No obstante, hoy en dia, su mercado se encuen-
tra en un radio de 100 kilémetros y el sector sufre una gran competencia
exterior con la madera procedente de Finlandia, Austria o Alemania, paises
de enorme tradicion maderera con gigantes empresariales que disponen de

extensos bosques donde obtener la materia prima.




UBICACION
ACTUAL

En 1954, la empresa se traslado a su actual ubicacion en la car-
retera N-1, kilometro 319, y su momento mas dificil se produjo
quince afos después, en 1969, cuando se quemo una gran parte
de la empresa y Antonio Susaeta, hijo de Crescencio, tuvo que
afrontar la compra de nuevas herramientas y materia prima con
serias dificultades financieras. Este revés propicié la entrada de
maquinaria mas moderna y consolid6 la actividad hasta nuestros

dias.



Esta empresa familiar tiene garantizada la
sucesioén, puesto que el nieto fundador, Arturo
Susaeta, gestiona la serreria, sin embargo,

su reto radica en superar la actual coyuntura
econémica y mantenerse con la suficiente
entidad para poder competir en un mercado

cambiante y globalizado.

Ademas se ha sumado al carro de la comu-
nicacién online maderassusaeta.com y las
redes sociales @maderassusaeta en Face-

book, Twitter e Instagram y como proyectos

a corto plazo, quiere acometer la edificacion

de un nuevo pabellén e invertir en nueva

maquinaria.

Bajo su direccién ha unificado las diferentes
secciones de la empresa en un Unico centro
de trabajo, ha incorporado nuevos productos
y servicios a la serreria, ha reorientado su
actividad al cliente particular y ha dispuesto

de una zona de exposicidn abierta al publico.

Nuestra historia nos imprime ese caracter

de superacion y esa ilusiéon por mantener los
valores de nuestra empresa, ligados y com-
prometidos con el medioambiente, convenci-
dos de que la madera es un material Gnico y
singular, estéticamente insuperable, moderno,

sano, natural y con un futuro prometedor.




LIBRO

MADERAS SUSAETA

“Crescencio Susaeta Corcuera”

En el afio 1902, cuando el pais se
encontraba en constante ebullicion
laboral, hizo su triunfante aparicion
y abrio los ojos a la vida Crescencio
Susaeta Corcuera, en la localidad
de La Puebla de Arganzoén, en el
burgalés Condado de Trevifio.. Su
padre Anselmo Susaeta Susaeta se

dedicaba a la construccion, en su

faceta de “Albadiil - Promotor”, por
lo que la familia se la podia incluir
dentro de las pocas que en aquellos
afios se defendian con cierta soltura
economica, en la vida cotidiana de
una sociedad amordazada por la
falta de trabajo y recursos econémi-

cos. Anselmo Susaeta, hombre

perspicaz y trabajador, construy6




varias casas, en su faceta de pro-
motor, en Miranda de Ebro, quedan-
dose con una de ellas, para alquilar
Sus pisos como garantia de unos
ingresos en el momento de reti-
rarse de la vida laboral, ya que en
aquellos convulsos afos del primer
tercio del siglo XX, se carecia del
derecho a una jubilacién financiada
por las arcas publicas. La nifiez de
Crescencio trascurrio con la placi-
dez que, en aquellos inquietos afios
proporcionaba el pertenecer a una
familia asentada en principios éticos

y morales, siendo la base en la que

se forjo su caracter formal y cumpli-
dor que, a lo largo de su existencia
le permitié granjearse la amistad
de la mayoria de sus compaferos,
clientes y vecinos. Rompi6 sus pri-
meros pantalones por las encrespa-
das cuestas del castillo de Argan-
zon, en la cuspide de Pefia Maria

y se “bati6 el cobre” con su “com-
padres” en interminables partidos
de pelota a mano en los muros de
la iglesia de Nuestra Sefora de la
Asuncion.

Los juegos de su nifiez y adolescen-

cia giraron en torno a la carretera



N-1, que atravesaba La Puebla de
Arganzoén y fue testigo de las nove-
dades que tan importante via de
comunicacién introducia en nuestra
vieja piel de toro. Recorrid, con el
afan de aventura que caracteriza

a la nifiez, las estrechas calles del
entorno medieval de La Puebla de
Arganzon, haciendo de cada dia una
nueva correria que, poco a poco,
fue forjando su caracter de nifio
decidido al que no le acobardaban
las dificultades.

Entrado en la incipiente juventud,

con muy pocos afios, se incorporo,

con su padre, a los trabajos de
albafileria forjandose un prestigio,
como profesional y como persona,
que llevo con orgullo toda su vida.
Llegado el momento, fundé su
propia familia, eligiendo como lugar
de residencia su villa natal de La
Puebla de Arganzon. Su placentera
vida de hombre casado fue rota por
la tragedia de la guerra civil, que
consumio tres afos de su vida en

la dura lucha por la supervivencia.
Tras la paz, en una Espafia desolada

y arruinada que habia sufrido un

importante deterioro de las infra-




estructuras viarias, se imponia la
rutina del trabajo diario para sacar
adelante a la familia. Crescencio, a
pesar de que habia caido estrepi-
tosamente el nivel de renta de los
espafoles, asi como el consumo, no
le quedd mas remedio que retomar
la paleta y dedicarse a lo que habia
sido su actividad laboral, la albafi-
leria.

Cada manana, al levantarse, tenia
que luchar contra la escasez de ali-
mentos basicos y de primera nece-
sidad, que le obligaba a cuidar con

esmero su “cartilla de racionamien-

to”, base del sustento familiar en
aquellos afos de carencia general
de provisiones. Todas las semanas,
de lunes a viernes, Crescencio las
pasaba trabajando en Miranda de
Ebro y sus alrededores. En un tiem-
po en el que se carecia de lo mas
elemental, un medio de transporte
como la bicicleta, era un articulo

de lujo al alcance de muy pocos.
Por ello, Crescencio salia muy de
madrugada de su domicilio, en La
Puebla de Arganzon, recorriendo a
pie los diecisiete kilometros y medio

que distaba Miranda de Ebro.



Recorria el camino con el tipico hatillo
donde portaba la hogaza casera, la tira
de panceta y la bota de vino. Comple-
mentos alimenticios para la superviven-
cia semanal fuera de casa. Y el viernes
retornaba, a buen paso a su hogar, para
abrazar a su esposa y los retofios que
habia dejado, a principios de la semana,
en La Puebla de Arganzon.

Con treinta y nueve afios a cuestas y un
futuro muy poco halaguefio, Crescencio
se plante6 dar un golpe de timén a su
vida y se embarcoé en la incierta aventura
de convertirse en empresario maderero,
para lo cual abrié una serreria a la que
se dedicd, con pasion, hasta el fin de sus

dias.







Crescencio Susaeta, el afio 1941,
tomoé la que posiblemente fue la de-
cisibn mas arriesgada de su vida. En
unos afos de escasez total de cual-
quier suministro industrial, decidié
hacerse “emprendedor” y fundar su
propia empresa, en un sector, el de
la madera, en el que a priori se le
suponia ajeno a su problematica.

En un pais que lentamente iniciaba
su puesta en marcha, Crescencio
monto su serreria, coincidiendo con

un momento histérico en el que las

Maderas Susaeta

industrias todavia estaban iniciando
timidamente su proceso de restau-
racion, siendo insuficiente su pro-
duccion para atender la demanda
interna de la reconstruccion.

Se agravaba la situacion al tener a
toda Europa sumida, desde Sep-
tiembre de 1939 en el conflicto bé-
lico de la Segunda Guerra Mundial,
por lo que el mercado internacional
tampoco podia aportar bienes de

equipo con los que asumir el pro-

ceso de creacion de una empresa.




Es de suponer que cuando Crescen-
cio dio el paso de crear su empresa,
habia sopesado las dificultades que
su decision conllevaba y todo indica
que, compro los bienes de equipo
necesarios para ponerla en marcha
a los propietarios de alguna de las
serrerias que, durante la guerra
civil se vieron obligadas a cesar en
su actividad y que no se reabrieron
tras la finalizacion de la guerra, en
Abril de 1939.

Las dificultades no solamente afec-
taban al suministro de los bienes de

equipo, sino que una vez adquiridos

estos, como en el caso de Crescen-
cio, era material de segunda mano
que habia estado parado varios
afos y habia que poner nuevamente
en servicio, con el agravante de

que no se contaba con repuestos
para cubrir las eventualidades en

el proceso de produccién, una vez
puesta en marcha la empresa. El
negocio lo montdé en una lonja de
alquiler sita en la calle Colén, en lo
que actualmente es el niumero 8, y
junto a su familia se trasladé a vivir
a Miranda de Ebro, en un piso de la

casa que hacia esquina a las calles



Colén y Ciudad de Toledo, que era
propiedad de su padre y que lindaba
con la serreria, por lo que desde su
propio domicilio dominaba el mo-
vimiento de la empresa.

La instalacién de la serreria, aunque
basica, constaba de una sierra y la
cinta transportadora para el mani-
pulado de los troncos y su posterior
transformacion en tablones. Ambas
maquinas estaban movidas por
sendos motores eléctricos que hubo
que revisar, reparar y poner en fun-
cionamiento, con la colaboracién de

los profesionales del sector eléctrico

mirandés que, tuvieron que aportar
todo su saber y conocimiento en los
trabajos de reparacién, ya que no
contaban con los repuestos adecua-
dos en el mercado.

Terminada la puesta a punto de la
maquinaria quedaba otro escollo
importante, la conexion a la linea
eléctrica que existia en Miranda

de Ebro, propiedad de la empresa
“Sociedad Hidraulica del Ebro”, que
en aquellos afios demostré no estar
a la altura de las circunstancias

por carecer del capital suficiente

para hacer frente a las innovacio-




nes necesarias, a lo que se sumo
el desabastecimiento de materias
primas y recursos basicos, tras la
posguerra y el cierre de fronteras
que aislo a Esparia del resto de
Europa. La existencia de una red de
alumbrado publico muy defectuosa
provocaba la caida de la tension

en la linea que, dejaba sin luz a
amplios sectores de la poblacion
mirandesa, fundamentalmente a los
del centro de la ciudad por ser la
zona mas densamente poblada, lo
que obligoé a las empresas afinca-

das en esa zona, como la serreria

de Crescencio Susaeta, a tener que
plantearse trabajar por la noche,
para evitar esa temida caida de
tension que paralizase su actividad
y asi, pudo mantener la produccién
durante varios afios. Crescencio
Susaeta que en los inicios de su
actividad conté con cualificados pro-
fesionales en su plantilla, deleg6 los
trabajos de produccién nocturnos a
su encargado, mientras el descan-
saba ya que las horas diurnas las
empleaba en contratar productos
basicos, potenciar las ventas y

hacer de relaciones publicas de la



empresa. Hombre consciente de la
responsabilidad que recaia sobre
sus espaldas, aun en las horas que
disfrutaba del suefio reparador,
siempre estaba alerta de las even-
tualidades de la empresa. Asi, si
por cualquier circunstancia, durante
la noche caia la tension eléctrica,

la falta de actividad y la ausencia
del caracteristico ruido de la sierra,
inmediatamente ponia en pie a
Crescencio, que bajaba a la serreria
a ver la causa de la paralizacion de
la producciéon. Con los inicios de su

actividad empresarial le ofertaron la

posibilidad de instalar un teléfono
para una mejor atencion a los clien-
tes, cosa que no le parecié oportuna
a Crescencio. Pero al poco tiempo
se dio cuenta de la necesidad de

él. Hizo la pertinente solicitud a

la compaiiia telefénica y tuvo que
esperar mas de un afio para que se
lo instalasen. Cualquier medio para
obtener ingresos en la empresa era
valido y Crescencio Susaeta no dejo6
pasar las posibilidades que le brindd
la Feria de marzo, para obtener
unos ingresos extras, alquilando

los terrenos de la serreria a los




tratantes que, guardaron durante

la semana de feria el ganado en los
terrenos de la serreria. El negocio
bien llevado por Crescencio fue,
poco a poco floreciendo, y viendo
que suponia el futuro de su hijo,
para que fuese adquiriendo las
nociones basicas del negocio, le hizo
debutar en la empresa el afio 1945,
cuando Antonio contaba con catorce
afos de edad, manteniéndose a pie
de tajo hasta su jubilacion el, afio
1996. Crescencio Susaeta conscien-
te de que su hijo Antonio debia es-

tar al corriente de todas las facetas

de la empresa, desde muy joven se
lo llevo, los domingos, a visitar los
pueblos en los que hacia negocios
de compra de madera, para que
conociese a los proveedores y cono-
ciese como llevar las negociaciones
con los lugarenos. Los primeros
anos los desplazamientos los hacian
en taxi, pero el enorme desem-
bolso que suponia la contratacion
del vehiculo, hizo que Crescencio
echase cuentas, decidiéndose por
comprar un coche para sus salidas
de fin de semana. Asi, con un fuerte

desembolso inicial que amortizé




rapidamente, se compré un Citroen
11 ligero, con el que, acompafado
de su hijo Antonio, recorrié todo

el contorno mirandés en su activi-
dad como comerciante del gremio
de la madera. La empresa bajo la
direccion de Crescencio Susaeta fue
en ritmo ascendente, en produc-
tividad y beneficios, a los pocos
afios de su constitucion. Viendo la
prospera marcha de la empresa, el
propietario de los terrenos donde
estuvo ubicada, en la calle Colén,
se plante6 una subida del precio del

alquiler, que Crescencio considerd

abusiva, por lo que en el afio 1954
compro una finca en la carreta N-1,
en la que instal6é su nueva serreria 'y
en la que actualmente permanece,
con las mejoras y actualizaciones
que los tiempos y gerentes de la
misma la han impuesto.

Antonio Susaeta, en su etapa de
aprendizaje, en ocasiones formé
parte de los “Equipos de Tala” que
durante toda la semana trabajaban
en el monte cortando los arboles
contratados por Crescencio. Era

un trabajo duro, ya que habitaban

en pleno monte, en unas precarias




cabafias de madera rusticamente
construidas con las ramas de los
arboles que talaban, donde reposa-
ban los cansados cuerpos después
de los largos dias de trabajo. La
comida era frugal y rapida, ya que
no se podia perder el preciado
tiempo de la tala en otro menester
que no fuese el derribo de los ar-
boles contratados. La alimentacion
generalmente estaba compuesta
por embutido, panceta, cecina y to-
cino, a lo que acomparfiaba un vino
de la zona. Comida rica en calorias

y proteinas muy necesarias para el

duro trabajo que desarrollaban los
madereros.

Una vez concluidos los trabajos de
monte, los propios lugarefios con
sus caballerias, ayudaban a los
lefiadores a transportar los troncos
talados hasta el lugar de la carga
sobre los camiones. Siendo nor-
mal que, los lugarefios, a veces
propietarios de los arboles talados,
invitasen a los lefadores a comer
en sus casas, por ese sentido de la
hospitalidad que en aquellos afios
imperaba en el medio rural.

Recuerda Antonio Susaeta la



jovialidad y alegria de las gentes
de los pueblos en los que trabaja-
ban. La sonrisa en sus rostros era
el claro exponente de un caracter
sano y abierto, que recibia a los
extrafios con cordialidad, brindan-
doles su mesa donde compartir los
alimentos, como si de un hermano
se tratase. Con el paso de los afios
y los avances técnicos, automo-
viles, television... el caracter de los
lugarefios fue variando hasta con-
siderar a los ajenos al pueblo, como
unos extrafios a los que se trataba

con frialdad y lejania. Un drastico

cambio que hizo mas duro el trabajo
en el monte.

Los trabajos en el monte eran muy
duros, ya que la tala de los arbo-
les se realizaba con tronzadores,
que los madereros siempre tenian
afilados, engrasados y en perfecto
estado de conservacion. Su uso era
compartido por dos lefiadores que
perfectamente acompasados en un
movimiento horizontal de “viene y
va”, derribaban un arbol en pocos
minutos. La aparicion de las moto-
sierras fue un avance mecanico muy

apreciado por los lefiadores, pero




no supuso el logro mas importantes
del sector maderero de la tala, ya
que en esa actividad no era en la
que se invertia mas esfuerzo. Lo
que realmente supuso un avance
fundamental en la actividad, fue

la incorporacion de las gruas a los
camiones, ya que la incorporacion
de esos brazos elevadores supuso
un enorme ahorro de tiempo en la
carga de los troncos y un alivio para
los lefiadores que, se ahorraron el
penoso trabajo de subir la carga a
los camiones de forma manual. El

primer camién que compré Crescen-

cio Susaeta para la serreria, fue uno
de segunda mano al que le acoplé
una gruda. Siendo el primero de esas
caracteristicas que hubo en Miran-
da, en el sector de la madera.
Crescencio Susaeta fue un hom-

bre intuitivo que preveia los
vaivenes del sector y la forma de
aprovecharse de ellos. Por ello,
cuando el afio 1945 Espafa sufrié
el aislamiento internacional que
duré ocho afios en los que se ce-
rraron las fronteras a la entrada de
todo tipo de materiales, Crescencio

que conocia las posibilidades que



IR

ofrecian los montes nortefos, a

los que ya se les habia aplicado el
tratamiento de la “Reforestacion”
para la produccion de madera con
fines industriales, saco beneficio a
sus conocimientos. Habil negociador
contacto con clientes de las zonas
mas necesitadas, Madrid y Levante,
por estar ubicadas en ellas empre-
sas de muebles y por ser zonas en
avanzado mido de recuperacion
necesitadas de la madera, que el
norte peninsular estaba dotado. Por
ello, durante varios afios una parte

importante de la producciéon de la

serreria se desvio a esas regiones,

en cientos de trenes que se carga-
ban en las instalaciones de Renfe,
en Miranda de Ebro.

No se debe olvidar que la madera
era basica en los sectores produc-
tivos del mueble, carpinteria, con-
struccion, pasta de papel y combus-
tible (como lefa para el hogar). La
construccion seria el sector que mas
madera consumiria ya que para la
construccion de viviendas se usaba
para vigas, pilares, cuartones,

tarima, marcos, puertas y ventanas.

Cuando se impuso la construccion




en base al hormigén, fueron nece-
sarios los tablones del encofrado
y los puntales. Posteriormente el
encofrado ha derivado a comple-
mentos metélicos, pero en el resto
de los elementos para la vivienda la
madera sigue siendo basica, aunque
en muchos de los casos se derive

al aglomerado forrado. El auge

del consumo de madera para todo
tipo de trabajos, y la ampliacion

de pedidos que tuvo que atender
Crescencio en la serreria, obligé a
la apertura de un segundo centro

de trabajo al final de la calle Santa

Lucia, como almacén de maderas,
en el que asentd las oficinas de
la empresa. Esta instalacion, muy
frecuentada por los clientes estuvo
operativa del afio 1955 a 1970, en
el que se unifico el sistema produc-
tivo y almacén en la carreta N-1,
donde actualmente sigue operativa,
Siendo eficaz el rumbo de la
serreria, que proporcionaba jugosos
dividendos, Crescencio Susaeta de-
cidié invertir en un sector que le era
desconocido, pero que auguraba un
buen porvenir. Un taller de repara-

cion de vehiculos bajo la denomi-



nacioén social de “GARAJE RECORD”
que, estuvo ubicado en una lonja
con entradas por Ramoén y Cajal y la
calle Arenal. Estuvo funcionando a
buen nivel durante una temporada,
pero la falta de control directo sobre
el negocio, que Crescencio dejé en
manos de un Encargado General,
hizo que los ingresos no fuesen los
que en un principio se preveia. Por
tal motivo a los dos afios (1965-
67), aproximadamente, traspaso

el negocio, dedicandose exclusiva-
mente a la serreria y la venta de

madera, en todas sus facetas.

El afio 1966, tras veinticinco afios
de actividad maderera, Crescencio
Susaeta se jubil6, aunque su vida
siguié girando en torno a la serreria,
pasando la empresa a nombre de su
Hijo Antonio Susaeta Usategui, que
asumio la direccion del negocio con
treinta y cinco afos de edad y vein-
tiuno de experiencia en el comercio
de la madera.

El afio 1969 fue el mas duro que
Antonio Susaeta y su padre Cres-
cencio pasaron desde la fundacion

de la serreria. Una mala noche

del mes de Julio por una colilla de




cigarro mal apagada, la empresa
fue pasto de las llamas, La impo-
tencia se apoderé de Antonio y
Crescencio, que alertados del per-
cance, veian consumirse el tiempo
sin que apareciesen los bomberos
de Miranda, que habian sido avisa-
dos una vez detectado el incendio,
Crescencio reaccion6 llamando a los
de Vitoria, que con gran celeridad
acudieron a sofocar el fuego de la
serreria. Posteriormente se sumaron
los de Miranda y entre ambas plan-
tillas se pudo extinguir el incendio.

A sofocar el fuego se sumaron parte

de los trabajadores de la empresa
y uno de ellos, con una motosierra
fue cortando las cerchas y la made-
ra del tejado del pabellén de las
magquinas, con lo que se pudo atajar
en parte el incendio, aunque fue de
tal intensidad que consumié todo el
material almacenado, asi como las
instalaciones y maquinaria, con lo
que la empresa quedo reducida a la
nada. La Compafiia de Seguros no
atendio el siniestro en su totalidad,
basandose en la antigliedad de la
Pdliza, que se firmé cuando el nego-

cio empezaba su andadura, siendo



inferior el valor del contenido que el
quemado en el incendio. Por lo que
les abono una infima cantidad con
la que apenas les lleg6 para atender
los gastos basicos del incendio.

Fue para Antonio y Crescencio,
como si el mundo se hubiese caido
sobre sus espaldas. Comprobaron
aténitos como todo el esfuerzo

de su vida se fue convertido en
humo. Un cimulo de circunstancias
adversas dio al traste con 28 afios
de duro trabajo. Pero como buenos
luchadores, tras un fuerte encon-

tronazo, se alzaron con el animo

dispuesto a la brega y gracias a su
teson y trabajo volvieron a levantar
la empresa. El primer desagrada-
ble lance que tuvieron que lidiar
fue el econdémico, ya que tuvieron
que pedir un “Crédito Hipotecario”,
para poder seguir adelante con

el negocio, a una entidad ban-
caria mirandesa que, se lo concedi6
aplicandoles un interés nominal del
20 %, rayando en la usura, pero
que no les quedé mas remedio que
aceptar. Y tras largos afios de lucha

y trabajo hicieron frente al crédito

que les lastré6 y mengué los bene-




ficios anuales, pero no les impidio
volver a levantar la empresa que
significaba el orgullo del apellido
Susaeta.

Para conseguir remontar el vuelo
tras el desastre del incendio, An-
tonio y Crescencio no dudaron en
recurrir a todo tipo de anuncios.
Asi, se podian ver filminas en las
sesiones de los cines de Miranda y
ciudades proximas. También apro-
vecharon las posibilidades que le
daban las revistas para dar a
conocer las bonanzas de los produc-

tos de su serreria.

Una actividad complementaria a la
serreria, como es la plantacion de
arboles madereros, fue desarrolla-
da de forma eficaz por Crescencio
y Antonio, que usaron dos modali-
dades:

1).- Comprar terrenos proximos a
cauces fluviales para usarlos como
plantaciones, generalmente de
chopos, y 2).- Acordar con Ayunta-
mientos el uso de las margenes de
los rios que pasaban por su juris-
dicion, para plantar chopos. Co-
rriendo por cuenta de la serreria los

gastos y repartiéndose los benefi-



cios con los ayuntamientos afecta-
dos por la plantacion talada. Tras
el incendio y con la direccion de
Antonio Susaeta, se inicié un lento
cambio en el sistema productivo de
la empresa. Se modifico la seccion
de aserrado de troncos y se montoé
la cadena de fabricacion de palés,
se modernizaron los vehiculos de la
empresa para hacerlos mas opera-
tivos en sus trabajos de monte y se
abri6, con cierta timidez, la empre-
sa a los nuevos productos, deriva-
dos de la madera, que comenzaron

a invadir el mercado nacional.

Tras cincuenta y un afo de tra-
bajo en la serreria y con treinta de
ellos en su condicion de Director-
Gerente, Antonio el afio 1996 cedio
el mando a su hijo Arturo Susaeta
Montoya, con lo que la empresa
“Maderas Susaeta”, inici6 una nueva
etapa que se ha caracterizado por la
modernizaciéon de la entidad made-
rera, incorporando a su almacén los
nuevos productos que demandan
los consumidores. Arturo contd en
sus inicios, como Gerente de “Ma-

deras Susaeta”, con el inestimable

asesoramiento de su padre Antonio,




que le puso al dia de las triqui-
fiuelas de la actividad y le encauzé
en el manejo del negocio. Una de
las primeras decisiones que tomo
Arturo, fue la de unificar la totalidad
de las secciones de la empresa en
un mismo centro de trabajo, Asi, las
oficinas que desde 1955 se man-
tenian en la calle Santa Lucia, el las
traslado, el afio 1997, a las actuales
instalaciones en la Nacional 1, con
lo que consiguié una mayor efec-
tividad entre las diversas secciones
de la empresa. Fueron pasando

los afios bajo la eficaz direccion

Arturo Susaeta, que al repasar los
inicios de la actividad comprobaba
la solidez de la empresa, ya que

en los inicios su abuelo Crescencio
tuvo que competir con otras seis
serrerias, siendo en la actualidad

la Gnica que perdura en Miranda de
Ebro y su zona de influencia. Arturo
en su afan de consolidar la empresa
como una de las punteras en el am-
bito de la madera, tuvo en cuenta
la evolucién del sector y las posibi-
lidades que brindaban los nuevos
productos que se iban incorporando

al mercado.



Para poder aplicar sus ideas al
negocio tuvo que aumentar las
instalaciones y posteriormente
vallarlas con una decorativa cerca
de madera, muy acorde con el
producto basico que representa

a la empresa. Posteriormente se
dedico a la ampliacion de la cadena
de aserrado de los troncos para
convertirlos en tablones de diverso
grosor. Mantuvo y mejoro la seccion
de fabricacion de palés de madera y
organiz6 de forma mas practica los
troncos de las diversas variedades

de madera (pino, roble, castafio...),

que ocupaban la campa de almace-

namiento.

Por dltimo, en la zona de ampliaciéon
de la empresa mostraba a los com-
pradores la variedad de productos
que son mas demandados en el
sector. En el apartado de tableros
ofrece a sus clientes una amplia
variedad en atencién al formato;
contrachapados, revestidos, y de
madera maciza.

En el campo de los revestimientos
interiores tiene ofrece a los pa-

rroquianos un buen producto de

madera natural machihembrada




para suelos en varias especies.

Asimismo, también oferta suelos
laminados y revestimientos murales
imitando las especies de maderas
mas conocidas (roble, nogal, pino,
sapelli, etc.). Amplia la oferta con
paneles ornamentales de varia-
das formas y otros empanelados a
base de plafones que imitan estilos
clasicos. Es normal encontrar en
sus expositores un amplio surtido
de madera laminada con variadas
secciones y longitudes, que cubren
sobradamente las necesidades del

cliente mas exigente a la hora de

realizar una cubierta de madera
de calidad. Oferta Arturo a sus
visitantes pilares, vigas, cerchas y
cuartones con un tratamiento sélido
antiparasitario, que garantiza la
larga pervivencia de sus productos.
Arturo Susaeta ha dotado a la
empresa, que el afio 2014 mudo el
nombre social al de “Maderas Su-
saeta S. L.”, de todos los productos
derivados de la madera que actual-
mente estan siendo demandados
por los consumidores, sin olvidar
los elementos auxiliares a emplear

con ellos. Asi, puede suministrar




barnices, productos antiparasitarios,
tornilleria, clavos especiales, ele-
mentos de anclaje... para facilitar el
trabajo de acopio de materiales al
comprador. Una oferta muy deman-
dada y consumida por los clientes
son los complementos auxiliares

de jardines: bancos de madera de
diversas formas y tamafos, casetas
prefabricadas preparadas para

su pervivencia en el exterior, de
varias superficies y estilos, Mesas
personalizadas de planchas maci-
zas... y cualquier producto de la

madera que se pueda encontrar en

el mercado de la decoracion. Tras

setenta y cinco afios de actividad de
la empresa fundada por Crescencio
Susaeta, su nietd sigue mante-
niendo el mismo criterio basico que
se abuelo y su padre: “Respeta la
naturaleza restituyéndola lo que te
da”, por ello es ferviente defensor
de la reforestacién y la tala contro-
lada de la riqueza forestal. Arturo
es consciente de que la opinién
publica culpa a las serrerias del
deterioro de los bosques, cuando

la realidad es bien distinta, ya que

son las serrerias las primeras que




desean que no se abuse de una tala
indiscriminada que llevaria a sus
empresas a la ruina, ya que la ex-
plotacion sin control, es un perjuicio
para el monte y para los que viven
de explotar sus recursos.

Talar lo que demanda el mercado

y reforestarlo a continuacion, es

la norma basica que ha mantenido
la familia Susaeta desde el inicio

de su actividad maderera y actual-
mente Arturo sigue aferrado a ella.
Comprobando que desde hace unos
pocos anos, la administracion se

ha volcado en la reforestaciéon de

bosques, montes y terrenos baldios,
dotando de un pulmén verde que,
regenera el medio ambiente, a los
ciudadanos de una sociedad devo-
rada por las prisas y la electrénica.
Con esta sucinta exposicion de las
eventualidades soportadas por una
serreria, enmarcada dentro de la
empresa de tipo familiar, fundada
hace setenta y cinco afos por Cres-
cencio Susaeta, solamente que-
remos que las conozcan nuestros
proveedores, clientes y amigos,
agradeciéndoles el apoyo que a lo

largo de los afios nos han brin-



dado y esperando que en el futuro
cuenten con nuestros productos y
el asesoramiento que desde setenta
y cinco afios de experiencia les
podemos brindar.

Muchas gracias a todos por contar
con nuestra empresa y permitanme

que les envie un cordial saludo.

Gerente: Arturo Susaeta Montoya




V13IVSNS
VI1INV4




LA ULTIMA
SERRERIA

Memoria de Maderas Susaeta
75 anos de historia



